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Entrevista: Ramon Pird i Galitd, Director General de Eqt

“Disfrutamos con cada uno de los proyectos en los que participamos”

igma Eqt Served, S.L. fue constitui-
da a mediados de 2005, El actual
Director General, Ramon Pird i
Galitd, fue el primer empleado,

muchos han sido los roles desarro-
llados hasta llegar a la situacion de
miximo responsable de la compa-
fifa.
EQT ha pasado en poco mas de tres aiios

de tener un tnico empleado a contar
con una plantilla compuesta por 30 pro-
fesionales, ;Ciiales cree que han sido las
- claves de este crecimiento?

® Yo citarialos propins valores de la empresa. que
son ética, eficiencia y calidad, asi como el rigor
en el diaa dia, 1a voluntad de consolidar etapas,
crecer paso a paso ¥, fundamentalmente, el he-
cho de disfrutar con cada uno de los proyectos
enlos que participamos, una cualidad que se con-
tagia al resto de integrantes de la empresa.

¢Cniales son las lineas de negocio
que conforman sus actividades ?
® Las dos lineas de negocio que ponemaes a dis-
posicion de nuestros clientes son: asesoriay con-
sultoria en el ambito TIC, con un portafolio de
servicios muy completo, y proyectos de desarro-
Ho e integracidn de sistemas,

¢Qué parametros definen su politi-
ca oorpnratwa?

® Anivel interna, intentamos generar un alto gra-
do de confianza hacia nuestro equipo humane,
incorporando, entre otras, medidas que permi-
tan conciliar la vida laboral con la familiar, com-
binamos la experiencia de profesionales, con mas
de 15 afios de trayectoria en el sector, con jove-

Tenemos presencia
destacada en los
segmentos de Adminis-
traciones Piiblicas,
banca, sanidad,
agroalimentario

y telecomunicaciones

nes recién titulados, v mantenemos una menta-
lidad abierta con la intencion de efectuar acuer-
dos de colaboracion con terceros y asi adquirir
IMAVHTES CONoCinientos,

A nivel externo, nuestros esllerzos van encanii-
nados a suscitar confianza, proximidad, flexibi-
lidad v sentido comiin para establecer relaciones
alargo plazo con nuestros clientes,

¢Para qué tipo de clientes trabajan?
{Podria citarnos algunas referen-
cias realizadas en 20087

# Los interlocutores naturales con los que tra-
bajamos son las dreas TIC de las empresas o el
Director de Sistemas de Informacion. Esta cir-
cunstancia nos permite trabajar anivel multisec-
torial, si bien tenemos una presencia destacada
en los sepmentos de adminisiraciones pablicas,
sanidad, agroalimentacion, banca v telecormuni-
caciones.

Alpunos de nuestros clientes paralos que hemos
desarrollado proyectos este 2008 son el 1M1
(Institut Municipal d'Tnformética) del
Ayuntamiento de Barcelona, OFP (Optimal Pork
Production) v Abertis Telecom.

sCiiales son sus proyectos de futu-
ro mas relevantes ? :

® El Plan Estratégico 2009-2011 que hemos ela-
borado, nos orienta a continuar siendo fieles a
nuestros propios valores corporatives, 4 expan-
dirnos geograficamente a nivel nacional y euro-
peo, con la apertura de dos nuevas oficinas, una
en Madrid y otra en Bruselas, y a consolidar Ia re-
ciente creacion del Consejo Asesor interno per-
sonificado en la figura de Miguel Obradors, ex
Directorde [BM para Catalufia, Aragon v Baleares,
Todo ello nos lleva a seguir crevendo firmemen-
te en las TIC como herramienta estratégica para
la optimizacion de las organizaciones y la mejo-
rade a competitividad de las empresas.
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